
１　講座のねらい
　　ファルマバレーセンターと静岡県では、ファルマバレープロジェクト戦略として、静岡がんセンターや大学の共同研究成果と、地域企業の有する高い技術力と研究開発成果とを結びつけ、ライフサイエンス分野における新事業・新産業の創出を目指しています。
　　本講座はプロジェクト実現の一環として、これを支援する地域企業の人材育成戦略の一助となるよう実施するとともに、講座を通じての異業種交流・連携により研究開発型クラスターの形成をも併せて目指しています。
２　講座の特色
　　本講座は、新たな事業を創出するのに不可欠な研究開発、技術・特許マネージメント戦略、マーケティング戦略、ビジネス展開の上で重要な交渉術およびビジネスプラン作成など、技術経営の基礎知識の習得から作成した経営戦略によるビジネスマッチングの機会創出までを目指しています。
また、日本を代表する企業の先進事例を通して国際競争における知財戦略のあり方をはじめ大学教授から実務者まで幅広い講師陣を揃えて、ケーススタディや実習を中心に、受講者自らが起業や二次創業における経営戦略の考え方とその策定に向けての実践的能力の醸成を目的にしています。
３　スケジュール
　　平成１９年６月１６日～８月２５日の毎週土曜日の１０：３０～１６：４５
（１日５時間／全９日間、延べ４５時間）
＊７月１４日（土）、２１日（土）は１１：００～１７：１５（開始時間が変わります。）
４　受講対象者　
県内東部地区を中心とした中小企業の経営者、管理職（候補者）、研究開発担当者等
５　募集人員　
２５名（定員になり次第、締め切らせていただきます。）
６　会　場
　　ぬまづ産業振興プラザ　会議室
　　〒410-0801　沼津市大手町１－１－３　（協）沼津商連会館５階（沼津駅南口左手すぐ）
　　　　　　　　TEL:055-964-1581  FAX:055-964-1583　E-mail: info@numazu-plaza.net
７　参加費　５０，０００円（税込み）
　　　　　　（なお、参加費については、途中で受講を取りやめた場合にも返還しません。）
８　申込期限　平成１９年６月１３日（水）まで
　　　　　　　定員になり次第、申込み受付は締め切らせていただきます。
９　申込方法
　　申込用紙に必要事項をご記入の上、下記に郵送、FAXまたはメールにて提出してください。
　　申込用紙は、ファルマバレーセンターホームページ（www.fuji-pvc.jp）に掲載されていますので御利用ください。
10　受講者の決定及び参加費納入方法
　　受講決定者には、「受講決定通知書」を送付します。
　　受講決定通知書に記載されている指定口座に期限までにお振込をお願いいたします。
 (財)しずおか産業創造機構　ファルマバレーセンター　企画部　
　　〒411-8777　駿東郡長泉町下長窪１００７
　　TEL:055-980-6333  FAX:055-980-6320
    E-mail:mail@fuji-pvc.jp   URL:www.fuji-pvc.jp
11　講座科目及び講師　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　＊　　は開始時間が異なります。

併せて

財団法人しずおか産業創造機構ファルマバレーセンター　あて
ビジネス戦略におけるＭＯＴ(技術経営)講座
参　加　申　込　書
　
ビジネス戦略におけるＭＯＴ（技術経営）講座へ参加を申し込みます。
　また、「個人情報の取扱いについて」の内容を確認し、本申込書に記載した個人情報がこの内容に基づいて取り扱われる旨、同意します。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　平成　　年　　月　　日











ビジネス戦略における


ＭＯＴ(技術経営)講座








《受講者募集のご案内》





　　


　　








期　間 ： 平成１９年６月１６日（土）～８月２５日（土）　　　　


会　場 ： ぬまづ産業振興プラザ


沼津市大手町１-１-３


（沼津駅南口／沼津商連会館５階）











財団法人 しずおか産業創造機構　ファルマバレーセンター














回数�
日　時�
内　　容�
講　　師�
概　　要�
�
１�
６月１６日


（土）


AM 10:30


～16:45�
①オリエンテーション


②セミナーの意義


③研究開発


マネージメント�
ＴＣＴ研究会　代表　須貝英雄 氏


（株）ベンチャーラボ・シニアテクニカル


ナビゲーター


�
①受講に際しての留意事項等の説明


②講座の目的・意義、効果・アウトプット


③経営・研究開発・知的財産戦略の策定、実践、フォローのあり方


・経営戦略策定プロセス


・事業戦略・マーケティング戦略と研究開発戦略


・研究開発戦略計画の策定と進捗管理�
�
２�
６月２３日


      （土）


AM 10:30


　　  ～16:45�
研究開発


マネージメント�
ＴＣＴ研究会　代表　須貝英雄 氏


（株）ベンチャーラボ・シニアテクニカル


ナビゲーター�
経営や製品化段階における問題解決の技法と原価低減手法の解説


・問題解決技法と原価改善


・知的財産の戦略的な創造と活用�
�
３�
6月30日


      （土）


AM 10:30


～PM 16:45�
技術・特許の評価�
ＴＣＴ研究会　代表　須貝英雄 氏


（株）ベンチャーラボ・シニアテクニカル


ナビゲーター�
技術・特許の評価についての解説と特許情報の検索および評価の事例研究


・研究開発と特許情報の活用、検索実習


・技術評価の実務


・特許評価の実務�
�
４�
７月７日


      （土）


AM 10:30


～PM 16:45�
貸借対照表、損益計算書って何？


経営者のための財務諸表の読み方�
（株）ビジネス情報館


代表取締役 藤原 智成�
ベンチャー企業の財務状況の把握に必要な貸借対照表にウエイトを置いた解説とサンプルの決算書に基づく実習�
�
５�
７月１４日


      （土）


*AM 11:00


～PM 17:15�
ビジネス交渉術とは　　　　�
（前）東京大学


先端科学技術研究センター


特任研究員　隅田浩司　氏�
ビジネスにおける交渉学にも流儀がある


・交渉学とは何か


・交渉前の事前準備


・交渉のプロセスでの留意事項�
�
６�
７月２１日


      （土）


*AM 11:00


～PM 17:15�
ビジネス交渉術


　　　　ロールプレイン�
（前）東京大学


先端科学技術研究センター


特任研究員　隅田浩司　氏�
リチュウムポリマー電池の事業化についてのロールプレイン


・Ａ社、Ｂ社に分かれ交渉術の実習�
�
７�
７月２８日


      （土）


AM 10:30


～PM 16:45�
①マーケティング戦略














②ビジネスプラン作成�
ＴＣＴ研究会　代表　須貝英雄 氏


（株）ベンチャーラボ・シニアテクニカル


ナビゲーター�
①シーズ側の研究開発に対応するニーズ・ウオンツ側のマーケティング、その構成と戦略的・戦術的アプローチおよび実践


・マーケティングの定義と現状動向


・経営・事業戦略とマーケティング戦略


・マーケティングの類型


・マーケットリサーチ


・製品、価格、流通チャネル戦略


②ビジネスプランの意義・狙い、策定方法


・ビジネスプランのポイント、構成項目の


内容・作り方�
�
８�
８月４日


      （土）


AM 10:30


～PM 16:45�



ビジネスプラン作成�
ＴＣＴ研究会　代表　須貝英雄 氏


（株）ベンチャーラボ・シニアテクニカル


ナビゲーター�
ビジネスプランの作成・まとめについて　�
�
９�
８月２５日


      （土）


AM 10:30


～PM 16:45�
ビジネスプラン発表会


（セミナー成果発表）�
セミナー講師


大学授受


ベンチャーキャピタル


金融機関等�
①受講者のビジネスプラン発表


②評価・総評�
�
●カリキュラム内容は、都合により変更することがあります。ご了承下さい。





























ふりがな�
�
�
会社名・団体名�
�
�
会社等所在地�
〒


�
�
電　　話�
－　　　－�
ＦＡＸ�
－　　　－�
�
ふりがな�
�
男・女�
�
参加者氏名�
�
�
�
所属部署・役職名�
�
E－mail�
�
�
生年月日（年齢）�
昭和　　年　　月　　日（満　　　才）�
�
所　　属　　先


電　話�
　　　－　　　－　　　　


（内線番号　　　　）�
所　　属　　先


ＦＡＸ�
　　　－　　　－　�
�
＊年齢は、平成１９年６月１日時点の満年齢を記入してください。





個人情報の取扱いについて


参加申込書にご記入いただいた、参加者氏名等の個人情報は、ファルマバレー構想関連のセミナー・交流会のご案内、その他教材等の発送、連絡等本セミナーを含む当センターの運営に必要な業務のためのみに利用させていただきます。当センターでは個人情報は原則として第三者に開示いたしません。ただし、法律上開示すべき義務を負う場合などは、例外的に第三者に個人情報を開示することがあります。予めご了承ください。


なお、当センターにおける個人情報の取扱いについてご不明な点がございましたら、当センター担当者までご照会ください。








