
１　講座のねらい
　　本年度から、静岡県と財団法人しずおか産業創造機構では、県内中小企業の新規事業参入を支援する

　「中小企業成長産業基盤強化事業」を実施いたします。

　　ファルマバレーセンターでは、本事業の一環として、医療関連、ライフサイエンス分野等への参入を目指す県内中小企業の経営者・管理者層を対象としたセミナーを開催します。
２　講座の特色

　　今回の講座では、医療・ライフサイエンス分野という有望な成長分野において自社の強みを生かしてビジネスチャンスに結び付けるための作戦（戦略・戦術）の立案を行います。特徴的なのは、「戦略的思考プロセス」というツールを用いて、我々が考える医療・ライフサイエンス分野への参入とはどういうことなのか、それによってどのようなメリットがあるのか、またどのようなリスクや障害があるのか、といった点を一つずつ具体的にしていく点にあります。そうすることでせっかく立てた作戦が机上の空論に終わらずより実現可能なものになるとともに、「こんなリスクがあるから無理だ」「こんな障害があるから無理だ」といった、我々の心の中にある制約をひとつずつ突破して行きます。

3　スケジュール
　　平成２１年７月１１日～平成２１年１０月１７日の毎週土曜日の原則１３：００～１７：００
（１日4時間／全10日間、延べ４0時間・ただし７月18日・８月１日・８月15日・8月29日・9月19日は休講）
４　受講対象者　

医療・ライフサイエンス分野への参入を目指す中小企業（静岡県内に事業所があること）の経営者、管理職（候補者）等
５　募集人員　
２０名（定員が募集定員を超えた場合、参加申込書の応募動機により受講者を選定させていただきます。）
６　会　場

　　ぬまづ産業振興プラザ　会議室
　　〒410-0801　沼津市大手町１－１－３　（協）沼津商連会館５階（沼津駅南口左手すぐ）
　　　　　　　　TEL:055-964-1581  FAX:055-964-1583　E-mail: info@numazu-plaza.net
７　参加費　無料
８　申込期限　平成２１年７月１日（水）まで

９　申込方法
　　申込用紙に必要事項をご記入の上、下記にFAX、メールまたは郵送にて提出してください。

　　申込用紙は、ファルマバレーセンターホームページ（www.fuji-pvc.jp）に掲載されていますので御利用ください。

10　受講者の決定
　　受講決定者には、「受講決定通知書」を送付します。

　　

【申込先】
 　 　ぬまづ産業振興プラザ　

　　　〒410-0801　沼津市大手町１－１－３　（協）沼津商連会館５階

　　　　　　　　TEL:055-964-1581  FAX:055-964-1583　E-mail: info@numazu-plaza.net
11　講座科目及び講師　

併せて

ぬまづ産業振興プラザ　あて[FAX:055-964-1583　E-mail: info@numazu-plaza.net]
経営者・管理者向けセミナー

～戦略的思考プロセスコース～
医療・健康業界への参入に向けた意識変革と
実現に向けてのプランニング
参　加　申　込　書

　
経営者・管理者向けセミナーへ参加を申し込みます。

　また、「個人情報の取扱いについて」の内容を確認し、本申込書に記載した個人情報がこの内容に基づいて取り扱われる旨、同意します。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　平成　　年　　月　　日









経営者・管理者向けセミナー


～戦略的思考プロセスコース～


医療・健康業界への参入に向けた意識変革と


実現に向けてのプランニング








《受講者募集のご案内》





　　


　　


期　間 ： 平成21年7月11日（土）


～平成21年10月17日（土）


会　場 ： ぬまづ産業振興プラザ


   沼津市大手町１-１-３


（沼津駅南口／沼津商連会館５階）








 財団法人 しずおか産業創造機構　ファルマバレーセンター














回数�
日　時�
内　　容�
講　　師�
概　　要�
�
≪フェーズ１　：志を立てる≫�
�
１�
７月１１日


（土）


PM 13:00


～17:00�
医療・健康業界を


考える①�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
①受講に際しての留意事項等の説明


②ファルマバレープロジェクトの意義


③講座の目的・意義、効果・アウトプット


④戦略的思考プロセスによるプランニングの進め方�
�
２�
７月２５日


（土）


PM 13:00


～17:00�
医療・健康業界を


考える②�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
医療・ライフサイエンス分野の参入についておさえておくべきことと新規事業へ進出することが自社の経営目標に即して有益なものであることを理解する


・自社のゴールの設定�
�
３�
８月８日（土）





PM 13:00


～17:00�
機会の模索（どんなよいことがあるか）�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
医療・ライフサイエンス分野への参入によってもたらされる経営成果について、市場規模や成長性の観点で検討する


・未来ツリー（将来構想）�
�
４�
８月２２日（土）





PM 13:00


～17:00�
実行可能性の検討（技術とニーズのドッキング）�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
自社の経営資源（シーズ）と市場（ニーズ）の観点から、医療・ライフサイエンス業界への参入方法について検討する


　・プロジェクトのゴール設定（目標・成果物・成功要件）


　・事業化の方向性（インジェクション）�
�
≪フェーズ２：目標達成へのリスクに対処する≫�
�
５�
９月５日（土）





PM 13:00


～17:00�
実行後のリスクの


洗い出し�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
異業種への参入という変化に伴って発生するリスク（よくないこと）を把握する


・実行時の副作用リスト�
�
６�
９月１２日（土）





PM 13:00


～17:00�
実行後のリスク軽減方法を考える�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
前週で挙げた変化に伴うリスクに対して、それを打ち消すような対策を考える


・副作用に対する対策リスト�
�
≪フェーズ３：課題を乗り越える≫�
�
７�
９月２６日（土）





PM 13:00


～17:00�
実行までの障害を


考える�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
これから起こそうという変化を阻む障害を列挙する。変化が大きければ大きいほど障害も多く、大きくなる。


・実行時の障害リスト�
�
８�
１０月３日（土）





PM 13:00


～17:00�
障害を乗り越える方法を考える�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
前週で挙げた変化を阻む障害について、それを克服するための中間的な目標を設定する


・中間目的マップ�
�
≪フェーズ４：実行計画に落とし込む≫�
�
９�
１０月１０日（土）


PM 13:00


～17:00�



アクションプランの


立案①�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
前週で作成した中間目的マップに対して、その実現のための手順を作成する


・今後のアクションプラン�
�
10�
１０月１７日（土）


PM 13:00


～17:00�
アクションプランの


立案②�
ゴール・システム・コンサルティング（株）


代表取締役　村上　悟　氏�
ここまでの検討した内容から、事業計画書を作成する


・事業計画書（プレゼン）�
�
●カリキュラム内容は、都合により変更することがあります。ご了承下さい。





























ふりがな�
�
業種及び主な製造品目�
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�
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�
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�
所属部署・役職名�
�
E－mail�
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個人情報の取扱いについて


参加申込書にご記入いただいた、参加者氏名等の個人情報は、ファルマバレー構想関連のセミナー・交流会のご案内、その他教材等の発送、連絡等本セミナーを含む当センターの運営に必要な業務のためのみに利用させていただきます。当センターでは個人情報は原則として第三者に開示いたしません。ただし、法律上開示すべき義務を負う場合などは、例外的に第三者に個人情報を開示することがあります。予めご了承ください。


なお、当センターにおける個人情報の取扱いについてご不明な点がございましたら、当センター担当者までご照会ください。








